[ 18-arig lyttede til den
pen med et band havde
fade skuffet og irriteret.
sk, men der var intet til-
sejstring, og musikkens
@ret inde i de sorte

ut i gang med at ud-
ere, som i sjeelden grad
en stemning af tilste-
Og den specielle
fremmest musikere
et for, er siden blevet
mtidig er hojttalerne

salgssucces - ikke

ag salgssuccesen er,
det menneskelige ore,
eloere - i alt er der seks
somhedens to ejere,
hansen - skal forst og
kterne med hjertet.

gier tager forst og frem-
vores egen begejstring
af hoj kvalitet. Vore szl-
em til forskellen mel-
fenternes produkier, og
tad at formidle til bade
memarkedet ogiudlan-

synge og holder af
nskab i modsatning
se, som vi forst sene-
IS pvelser.

Bibalam At anattn ain i 1

tring for musik er stadig drivkrafien for Ole Witthoft, som for 14 dr siden begyndte at udvikle kvalitetshajtialere
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Musikglaede skabte hgjttalervirksomheden
System Audio i Valby, som i dag eksporterer
til en snes lande. Salgsargumentet
er forst og fremmest, at enhver kan lytte sig
til forskellen

- Det menneskelige pre et i sig selv en vi-
denskab, og vi forspger at benytte de nyeste
forskningsmeessige resultater inden for det
leegevidenskabelige ‘omrade. Derefter kom-
binerer vi det med computer teknik og
handveerk, forteeller Ole Witthoft,

Forhandlerkrav

Og det er tilsyneladende kakedes, fori dag
star 120 danske forhandiere pé listen over
System Audio’s kunder pa hjemmemarke-

det. Dertil kommer eksportkunderne, som
er spredt i en snes forskellige lande. Feelles

for alle er imidlertid, at de ikke uden videre

“far lov” at selge virksomhedens hojttalere.
- Vi vil ikke have dem puitet ind imellem

alle mulige andre produkter, hvor det er

umuligt at Iytte sig frem til klang og kvalitet.
Detfor gor vore s@lgere et enormt stykke un-
dervisningsarbejde, hvor vi bl.a. hjeelper for-
handlere med at opbygge specielle System
Audio-afsnit i forretningen. Minimumskra-
veter, at forretningerne indretter et sted med

siddeplads, og at hejttalerne lynhurtigt kan
kobles til forskellige systemer - afheengigt af
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forhandlere undervises efter samme prin-
cipper af selgerne.

Eksporten kom for alvor i gang for godt
fem 4r siden, og efterfalgende har virksom-
heden solgt hojttalere til feks. Columbia

Pictures og Sony Pictures. P4 hjemmefron-

ten har TV2 Loty investeret i System Audio,

- og Ole Wittheft hiber, at ogsd moder—sta‘uo,-

nen vil fa gjnene op for fordelene.
1 alt producerer System Audio 20.000
hojttalere om aret, og er blandt de stoire

- producenter pa det danske hejttaler-mar-

ked, som teller ca. 70. Her er man overalt i
verden kendt for den gode kvalitet, og selv
hejteknologiske lande i Fjerngsten har er-
kendt deres manglende evner i forhold til de
dansk-producerede hgjttalere, som i ovrigt
blev opfundet af danskeren Peter Jensen i

. 1920

'Ta kinesere
Folgende historie er da ogsé et eksempel pé

denne erkendelse: I midten af januar i ar var
Ole Wittheft pa udstilling i Las Vegas for at

skaffe eksportordrer. En fremgangsmdde,

onm han far fom v eidon fily enarm onicroc

Derfor forventede han ogsé denne gan
at mede hele branchen. Det gjorde han d
o0gsa - pd neer to kinesere, som i stedet valgt
atrejse til Valby. Selv om deres kinesiske virk
somhed producerer hgjttalere, onskede ki
neserne en topmodel, og som gode kender:
af markedet satsede de pa Danmark frem fo
Las Vegas.

Med sig bragte de en halv mio. kr., son
blev deponeret i Den Danske Bank, og de af
ventede tdlmodigt Ole Witthefts hjemkomst
Han indvilligede i at designe og udvikle el
maodel, som fir adelsmeerket “Made in Den
mark”. Siden har Ole Wittheft tegnet og ud
viklet et seet hojttalere, og har forelobig
modtaget et honorar pa 100.000 kr. on
maneden.

- Historien er nok meget karakteristisk fo
vores salgssucces, for selv om vi naturligvi

~ markedsforer vores produkier, er der en de

mund-til are-salg, Maske fordi vores hojtta
lere adskiller sig klangmaeessigt fra selv nogl
af de dyre meerker med masser af indbygge
teknologi, mener Ole Witthoft.

Det er helt bevidst, at han har valgt ude
lukkende at satse pa hojttalere, og han ha

ingen planer om at give sig i kast med udvik

ling af forsteerkere, radio eller cd-afspillere.

- Vi vil koncentrere os om det, vi er beds
til. 54 vi vil ikke producere andet end kvali
tetshejttalere, som vi selv kunne teenke 0s a
eje. Det var oprindeligt hele ideen med virk
somheden, da vi startede for 14 dr siden.

- Jeg tror @erligt talt heller ikke, at jegkan f
noget andet job, smiler Ole Wittheft,



